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Kurzportrait und Produktibersicht

Kurzportrat

Wer sind wir?

Ein fihrender Anbieter fir globale Finanzinformationen

Drittgrésster Anbieter fiir Front-, Middle- und Backoffice in
Europa, zudem:

Nr. 1 in der Schweiz, Frankreich, Benelux und
Skandinavien fur Middle- und Backoffice-Segmente

Prasenz an allen wichtigen Finanzplatzen weltweit
Produktpalette fir alle Bereiche der Finanzindustrie:
Securities Administration Products
Marktdatenfeeds
Displayprodukte
Individuelle Lésungen (APIs, Web- und Medienlésungen)




Securities
Processing
Products

*Reference data
«Corporate actions
*Cash-flow events
*Ratings information
*Pricing

*Fair Values

*Tax data

eIntraday snapshots

Product Portfolio

Market Data
Feed

«Streaming real-time
data

*Delayed data

*News

*Value-added
services (calculated
data, statistical
information, order
book, etc.)

*APIs

Display
Products

Visualisation of
financial information,
Decision support
products

« HTML

« Java

* Mobile

* PDA

Kurzportrat

Solutions

*Financial Websites
*Media Solutions

«Portfolio
Management
Solutions

*Trading Solutions

eInvestor Relations
Solutions

Index services

Herausforderungen aus veréanderten
Marktbedingungen und Costumer
Challenges




Customer Challenges / Marktanforderungen

Customer Challenges und Marktanforderungen
Markt

Bank

Antworten auf veranderte Marktbedingungen

Beschleunigte Globalisierung des Wertpapiergeschaft S

Erweiterung des Produkt- und Serviceportfolios durch die Integration der
Fininfo Gruppe (Fininfo, Six, Europerformance)

Weltweit einzigartige Datentiefe und regionale Abdeckung: Die
Wertpapierdatenbank von Telekurs umfasst mehr als 4 Millionen
Finanzinstrumente

Verstarkte Bedeutung von operationellem Risiko

Konsequente Bereitstellung von STP Schnittstellen gemeinsam mit
Partnern zur Vermeidung von manuellen Fehlern

Weitere Forcierung des Stammdatenangebots zur Verminderung von
Wertpapiertransaktionsfehlern

Notwendigkeit der verbesserten Bewertung von Finanz instrumenten

Bedarfsgerechte untertdgige Anlieferung von Bewertungskursen fir die
Fondindustrie

Verbesserte Bewertung von illiquiten Anleihen liber das Fair Value
Service der Telekurs




Customer Challenges / Marktanforderungen

Antworten auf Customer Challenges

Regulationsflut

Implementierungsdruck verbunden mit wachsender Anzahl
von Regulationen

Lésungen von Telekurs Financial

Umfassende Detaildaten fir aktuelle Regulationen
(MIiFID, Basel Il)

Aktiver Dialog mit Regulationsbehérden und
Marktteilnehmern

— —

| National regulations | - I _

| Basel Il | ’

Das Telekurs Partner Program




Ziele des Telekurs Partner Programs

Erhodhter Nutzen von bereits bestehenden Daten durch eine tiefere
Integration in die jeweiligen Endabnehmersysteme

Schnellere und bedarfsgerechtere Anfrage und Anlieferung von
Daten durch die Nutzung von STP Schnittstellen

Nutzung des fachlich-technischen Know Hows von spezialisierten
Partnern im Bereich Datenintegration

Sicherstellung der Lésungsqualitat fur den Kunden durch effektive
Zertifizierungsprogramme

Sicherstellung der Lésungskontinuitat durch friihzeitige
Abstimmung im Bereich Produktentwicklung

Partner Business

Telekurs Industry Model




Partner Relations:

Level Program

Partner Business

Level-1 Partner

Level-2 Partner

- Letter of Intent
(where appropriate)

Letter of Intent
(where appropriate)

- Letter of Intent
(where appropriate)

-Paper Work* -NDA incl. company profile NDA incl. company profile -NDA incl. company profile
- Development License Development License -Development License
- 2-day workshop in Zurich (together
. - ( ith other participant;
Data Consulting None 2-day workshop in Zurich (together | with other participants)

with other participants)

- Customised workshop at
Distributor's site (where necessary)

Business Model

- Distributor develops interface to
TKF data based on (off-the-
shelve) TKF product
documentation incl. metadata
-No joint marketing promotions;
no commercial interrelation
-zero TKF investments
-Maximum possible effort by
TKEF: Distributor's native content
as .pdf add-on in TKF display

Distributor develops interface to
TKF data based on TKF product
documentation incl. metadata and
ad-hoc support

Tac joint marketing
promotions on an opportunistic
level

Very moderate TKF investments
on the level of ad-hoc support and
opportunistic marketing events

Distributor's native content as
pdf add-on in TKF display

- Clearly defined ,solution match’
- Distributor develops interface to
TKF data based on TKF product
documentation incl. metadata and
custom-tailored support

- Tactical joint marketing
promotions

- TKF investments on the level of
support and marketing events

- Distributor's native content
interlinked with TK products

Event planning None Ad-hoc Systematic, proactive
- Distributor’s banner on TKF
. Distributor’s banner on TKF homepage
http - Marketing None homepage - Factsheet about distributor's
solution in regard with TKF data
Solution Verification of None None .Tc})f:’:e;:g; h?s‘ee:raésl—r};:sa::slin
data processing* p properly 9
on data logic)
-Mutual client visits
Joint Sales Planning None None - Sales figures and action task

planning

Vorgehen (Ablauf) Partner Business

Partner Business

Telekurs|
Competence-Center for Data sty
Software-Marketing Software-Marketing
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Entering into an
Agreement for Product/
Service Certification

Product/Service-Devel..

alidation of Product/Servi
(Identification of related
TKF-Product/Release)

Certification of Product/

Service

mprovements Used Implemented Marketed &Ceniﬁed Product Rglease
ertified
Product/Service
Logo for
- TKF Software

Approval
- Usage of TKF Data




Partnerschaft mit AIM Software

VDF Schnittstellenibersicht des Partners AIM Softwa

Types of VDF Coverage of maintained AIM Interfaces
Data

Intraday Opening
/
AdhocRequests
Delta (Mutation)
processing

Basic data

(# of fields)
Corporate Actions
data

(# of fields)

Price data
Currency data
Interest Rates

AVALOQ (v 2.5)

APSYS Il

Olympic

SungardV3

100

HP Banqpro

>

100

>

SimCorp

100

>

ISID+ (TK Japan)

40

SAP (ASP Service)

>

AMIS

30

re




Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!

http://www.telekurs-financial.com/de/tkfich_index/tkfich_home.htm

http://www.telekurs-
financial.com/de/dl_tkfich_partners_aim_software_factsheet.pdf




